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アライアンス（買収・提携等）までの流れ （一般論）

弊社のネットワークを駆使することで、欧州の大企業だけでなく、
情報量が少ない中堅企業のエクスターナルデューデリジェンスも提供可能。

交渉前の準備
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戦略シナリオの仮説作成
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エクスターナルデューデリジェンスのタスク範囲

エクスターナルデューデリジェンスの位置づけ

* 公開情報のみをインプットに、簡易的なビジネスデューデリジェンスを実施する。

欧州/ﾄﾞｲﾂ市場
構造の分析

対象会社の実態把握 価値創出・向上策の検討

ビジネスD.D.
の計画作成

事業構造の分析

業績構造の分析

分析結果の整理
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シナジーの試算

ガバナンス体制
の検討

アクションプラン
の策定
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